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W La compania proyecta vender
en 2008 unos US$ 100 millones,

., casi 25% mids que este ejercicio.
El prdximo ano pretende con-
cretar sus primeras incursiones
en regiones y al mismo tiempo,
sondea socios para llegar a Co-
lombia, Perd o Ecuador.

MaRco GuTIERREZ V.

Aunque reclén acaba de anunciar su plan
de inversiones de US$ 500 millones a 2012,
la inmobiliaria Simonetti ya prevé que puede
cumplir los objetivos por adelantado.

Al menos a5 1o estima su director ejecutiva,
Felipe Simonetti, quien admitis la posibilidad
de que la apertura a bolsa de la empresa
contemplada para dentro de cinco afos se
adelante eventualmente a 2010, si continda
el silido ritmo de expansidn de la firma.

A la vez, el gerente comercial de ta firma
sefiald que estdn evaluando "seriamente”
Ia posibilidad de ingresar al segmento de
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Optimistzs estin

#n Simonetti por &
crecimignn de |a fma.
[En la folo (da ing. & dar.),
Felipe Simonetti, Rodrigo
Lyt y &l perents de
Sarvicios Corparativas,
Juan Cristibal Robeson,
Los dot ditimes son
parts del “micles duro
perenchal, affrmib el
director gjecitiva,

2010 SERIA OTRO ANO CLAVE PARA LA INMOBILIARIA CUANDO PREVE LOGRAR VENTAS POR US$ 200 MILLONES

Simonetti evalua adelantar

apertura en bolsa y mira al mercado de oficinas

oficinas, especialmente por la alta demanda
existente.

-i0ué sabor les deja 2007 con ventas
por US$ 80 millones y el ingreso de Juan
Cuneo al 20% de la propiedad?

-Felipe Simonetti (FS): En 2007 doblamos
las ventas del ano pasado, La incorporacidn
de Juan Cuneo a través del fondo de inver
sidn -Hispana- nos genera orgullo, porgue
una persona de su trayectoria, con miltiples
opciones para invertir, puso sus ojos en
esta compania. Creo que & serd un aporte
importantisimo en un proceso de apertura a
bolsa definido como uno de los hitos de esta
compaifa para 2012 coma maximo,

Es probable que si los acontecimientos que
s2 estin dando se cumplen desde el punto
de vista comercial o el soporte financiero, lo
mds probable es que la apertura se realice
antes de ese aio.

-gCuidles son esos acontecimientos?

-F5: Fundamentalmente aleanzar un nivel
de ventas e ingresar a nichos que ya estin
seleccionados, lo antes posible.

-3¥ cudl es ¢l nivel de ventas?

-F8: Ya tenemes un volumen apropiado,
pero creo que estaremos al 2010 cerca de
los U5 200 millones. La idea es llegar a
U585 100 millones en 2008 y a unos US$ 130
millones en 2009,

-iAsi hay mis opciones de entrar a la
bolsa antes?

“Rodrigo Lyon {RL): Acabamos de hacer
un aumento de capital de US$ 10 millones,
por Jo que el actual plan de expansitn ya
tiene financiambento. Por lo tanto, la apertura

a bolsa debiera ser para continuar-comrum -

nueve provecto de crecimiento, Mds alld de
las ventas, lo que necesitamoes para abrimaos
al mercado accionario es una amplitud geo-
grifica y otros productos,

Oficinas y el exterior

~4Cuiles son los otros hitos del plan de
inversidm a 20127

-RL: Hemos definido un plan de expansidn
aumentando nuestra zona geografica en
Santiago, de seis comunas a cerca de diez,
con Hpos de productos mis amplios. Hoy
estamos en Las Condes, Vitacura, Huechuraba,
La Reina, Hufioa ¥ San Miguel, ingresando
a Macul como séptima zona.

A la vez, estamos iniciando proyectos en
Lampa, Chicureo (Colina), La Florida y Malpd.
Tenemos del orden de 25 proyectos, esperando
crecer % a 25% cada afio. Ademds, iniclamaos
el proceso de apertura a regiones que serfa
a fines de 2008 o 2009,

-iTienen terrenos en regiones?

-RL: Estamos iniciando el proceso de
andlisis y bisqueda. Hay ronas donde existe
miis profundidad de demanda. En el norte

"En el minuto de ir a Colombia, Ecuador y Pert, el camino
s a través de una necesaria asociacién con alguien
establecido en esos paises", afirmé Felipe Simonetti.

M Inmobiliaria 100%
Falipe Simonett sefiala con claridad que s possen corca da 40% de la empresa.
dedicarin sxchshaments al negocio inmobfiade  Respecto da los planas on ol exdarkar, ol parents
y qua no fienan en k& mir desamodar sl rubeo de Servicios Corporativos, Juan Cristdbal
construcciin y menos empiasa a otros nogocios.  Aiohesan, comentd que a ks proyecios an el
“Hemos iniclado un pioceso de extemalizacion extranjero podrian ir acompaliados por ks fondos

de la produccian y hoy lenemos empresas

construclons asociadas a nosolros que son lcalal
& Ingevec”, safiald ol director ejecutivo de la com-
pafila, quisn junta & su primo Alejandeo Simonest,

de iversidn y compaliias de sequros que achlan
Enanceramanta con Simonets en Chila; Banco
Santandes, Banchia, Consorcio Compafida y
Seguros y Santander bmeestment.

estamos cvaluando Antofagasta e lquique y
en el sur Concepcidn.

=iHan evaluado ingresar al mercado de
las oficinas?

=RL: En el caso de Santiago, estamos en
andlisis ¥ tenemos posibilidades de desa-
rrodlar oficinas sobre todo en este minuto
cuando hay una vacancia muy baja y mucha
demanda.

Estd la opcidn en terrenos noestros que
tenemos en Las Condes —Los Militares con
Rosario Norte-, se trata de 25.000 metros cua-
drados. También podriamos buscar otras op-
ciones. Lo estamos evaluando seriamente.

-1Al extranjero irdn solos o con socios
lncales?

-F5: En el minuto de ir a las naciones que
s¢ ha decidido, Colombia, Ecuador y Pert, el
caming &5 a travds de una necesaria asociacidn
con alguien establecido en esos paises.

-iCudindo dardin el primer paso
afuera?

-F&: Estamos en proceso. Eso tiene que
estar listo dentro de bos proximos cinco afos,
es parte del plan.

“Cudndo dice "estamos en procesa”™ jes
que ya hay sondeos con empresarios de
es05 mercados?

-FS:Hay algunos sondeos en dos de los
palses que sefialé, pero no puedo dar mds
detalles...



